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PROFILUL
ANTREPRENORULUI
ROMAN

0 simpld cdutare pe Google folosind sintagma "profilul antreprenorului roman" pune la
dispozitia celor interesati cateva studii ale cdror concluzii sunt rezultatul aplicdrii de chestionare
unor esantioane de persoane, in marea lor majoritate antreprenori, dar si experti in ceea ce
fnseamnd procesul antreprenorial si care surprind amploarea fenomenului din diverse
perspective: comportamentul si atitudinea antreprenorului, influenta contextului national asupra
mediului antreprenorial, sectoarele de activitate predominante, sanse de succes, cdi de finantare a
afacerii etc.).

Esantioanele reprezentative pe baza cdrora au fost analizate si creionate concluziile difera
de la un studiu la altul, la fel si aspectele analizate, dar acest lucru este de naturd sa furnizeze o
imagine cat mai completa si mai complexa asupra fenomenului antreprenorial din Romania si
asupraantreprenoruluiroman.

Evident cd este greu sa creionezi un profil al antreprenorului in general, in care sa se
regaseasca fiecare, fie ca este barbat sau femeie, fie cd este tanar sau matur, fie cd este lainceputul
carierei antreprenoriale sau "a uitat" cati ani au trecut de la prima experientd, fie ca principala
motivatie a inceperii unei afaceri a reprezentat-o dorinta de a fi independent si de a se bucura de
respectin randul celorintre care trdieste, fie cd si-a dorit venituri mai mari de cat cele salariale.

PROFILUL ANTREPRENORULUI ROMAN LA INCEPUT DE DRUM

Cu toate acestea, daca tinem cont de cele mai mari valori obtinute functie de anumite

criterii, profilul antreprenorului roman are urmatoarele caracteristici:

« gen:estebarbat;

o varsta:areintre 25si44 deani;

« niveluldeinstruire: are studii superioare;

« motivatie: dorinta de a avea o carierd, statutul social pe care il au Tn réndul
comunitatilor locale cei care si dovedesc succesul in afaceri, dar si dorinta de a incasa
venituri mai mari decat cele salariale;

- sectoare de activitate predominante: software, comert online, servicii (publicitate,
intermedieri,design);

« provocari cdrora trebuie sa le faca fatd: accesul la resurse financiare si creditare,
dificultati in a incasa la timp sumele datorate de clienti, atragerea fortei de munca
calificate, concurentd acerbd;

« cdidefinantare a afacerii in urmatoarele 12 luni: creditele bancare, urmate la destul de
mare distantd de creditul furnizorsifondurile europene;

- considera ca detin competentele, abilitatile, cunostintele si experienta necesare
pentruaincepe oafacere.

« considera cd antreprenoriatul este sustinut de mentalitatile si valorile romanesti;

« cunoscpecinevacare,larandul sdu,ainceputoafacere in ultimii doiani;

- principala perceptie asupra esecului in afaceri in Romania indicd lipsa abilitatilor
necesare, este un prilej de Tnvdtare, dar si o bariera pentru viitoarele proiecte de
afaceri;

« ceiaflatilaTnceputau aspiratii ridicate in ceea ce priveste numarul de locuri de munca
pe care il vor genera afacerile lor, chiar dacd realitatea aratd in multe cazuri diferit de
asteptarile lor, dar si perspectivele de crestere in primii 5 ani de "viata";

« nu intrevad posibilitatea de a-si mari cota de piatd in orizontul de timp imediat
urmator;

« suntinspirati in primul rand de un antreprenor roman de succes in activitatea lor ca
oameni de afaceri.
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START-UP-URI
CU ACTIVITATE SPECIFICA
DOMENIULUI FINTECH

in prezent, schimbrile din societatea informationala sunt tot mai accelerate atatin mediul
intern, cat si in mediul extern, iar firmele nou infiintate de dimensiuni mici, prin agilitatea
ntreprinzatorilor siflexibilitatea lor, fac fatd tot mai bine mediului si sistemului concurential actual
[1].

In acest context, dezvoltarea unui nou segment de firme, cel al start-up-urilor este un
proces firesc datorat multiplelor avantaje pe care le ofera organizarea acestora, respectiv:
flexibilitate n relatiile cu partenerii comerciali, decizii manageriale rapide si un numar redus de
angajati sau colaboratori.

Otendintd aultimilorani este reprezentata de cea a dezvoltarii de start-up-uri in domeniul
IT care au fost create datoritd relatiei antreprenorilor cu firmele din acest domeniu, in special in
calitate de angajati. in general, start-up-urile sunt initiate de antreprenori cu varsta pand in 30 de
ani care au idei innovative si care prin ideile pe care le au aduc un plus competitive produselor,
serviciilorsau aplicatiilor create.

Aflate la intersectia dintre tehnologie si serviciile financiare, startupurile de fintech fsi
folosesc atu-urile in relatia de cooperare cu institutiile financiare clasice: agilitatea si rapiditatea
executiei, centrarea pe nevoile clientilor care sunt din ce Tn ce mai orientati catre tehnologie si
accesibilitate[2].

In casetele de mai jos sunt prezentate cateva exemple de start-up-uri europene care sunt
functionale siaurolul de a perfectiona mediul financiar-bancar.

Vaults permite stabilirea unui program de economisire in care lafiecare tranzactie care nu
este fixd suma de plata este rotunjita in plus. Diferenta este virata intr-un cont de economii (de ex. la
10,5 lei de platit, diferenta de 50 de bani in plus va fi virata in contul de economii; alt exemplu la
9,2 lei pe cafeasi un croissant, 80 de bani suntvirati pentru economisire etc.)

GrowU este o aplicatie bazatd pe principiul economisirii de bani incurajandu-te sd
cheltuiesti. Prin conectarea cardului bancar la aplicatia GrowU, fiecare tranzactie este rotunjita in
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sus, calaVaultsiar "maruntisul” este stocatn alta parte. GrowU se diferentiaza de celelalte aplicatii
prinfaptul reinvesteste acel mdruntis, astfel incat sa se obtind castiguri mai mari. De exemplu, 10%
din mdruntisul adunat de-a lungul timpului s-ar duce catre un seif, 50% catre un cont de economii
si 40% ar fi investitii. Aplicatia va fi completata cu o solutie de inteligenta artificiala astfel incat

GrowU sd se transforme intr-un asistent financiar virtual.

Stockberry este o aplicatie care vrea sa foloseascd social media si stirile despre companii
pentru a informa utilizatorul in legaturd cu posibilele investitii in diverse companii cotate la bursa
si chiar la achizitia de criptomonede. Cu ajutorul Stockberry se potidentifica tendintele de crestere
sauscadere ale preturilor diferitelormonede digitale.

FintechOS este o companie de Tnalta tehnologie care ofera servicii de digitalizare a
institutiilor financiar-bancare. Tehnologia FintechOS accelereaza procesele de inovatie si permite

bancilor si asiguratorilor sa dezvolte noi canale digitale de distributie, precum si noi produse

financiare personalizate, accesibile si moderne. Cu un portofoliu de active gestionate de 5 mild.
euro de cdtre clienti ca ERSTE, Vienna Insurance Group, Orange Money, Scotiabank, Hyperion
Group (Howden, RKH, Dual), TBI Bank, NN sau Idea Bank FintechOS este in topul celor mai
importanti jucatori Fintech din Uniunea Europeana[3].

OSPER este un fintech din Marea Britanie care foloseste un serviciu special de tip debit
card si care este dedicat copiilor. Acest serviciu poate fi utilizat de catre copii cu supravegherea
operatiilor de catre adulti prin diferite instrumente, ca de exemplu: alerte pentru a observaintimp
real unde si cum este folosit cardul; posiblitatea de a alimenta sau bloca cardul; identificarea
anumitorsite-uri unde nu se poate folosi(jocuri de noroc, pariuri etc).

SiTn Romania au fost dezvoltate multe start-upuriin domeniul Fintech, un factorimportant
pentru stimularea dezvoltarii acestora fiind accesul mai usor la finantare. Un instrument eficient in
acestsensl-au reprezentatfondurile europene derulate prin intermediul Programului Operational
Cresterea Competititvitatii Economice, Axa prioritara 2 Competitivitate prin cercetare, dezvoltare
tehnologica siinovare, Operatiunea 2.3.1. Sprijin pentru start-up-uri si spin-off-uri innovative prin
intermediul carora au primit finantare atdt start-up-urile definite ca microintreprinderi sau
intreprinderi mici, cu personalitate juridicd care inregistreazd o vechime de maximum 3 anifnanul
depunerii proiectului si are maximum 20 de angajati cat si spin-off-urile care sunt firme recent
infiintate sau care urmeaza s se infiinteze pe baza unui rezultat recent obtinut dintr-un proiect de
cercetare al unei organizatii publice de cercetare sau al unei universitati.

Pago este un startup romanesc care a dezvoltat o aplicatie prin care se pot plati toate
facturile. Dupd deschiderea contului, se face o selectie a furnizorilor (de ex. Enel, Eon, Orange etc.),
se configureazd data platii si alte elemente caracteristice iar la data scadentei contul se va debita
directsise primesc notificari pe telefon sau pe email.

Instant Factoring, prima companie romaneasca de micro-factoring online pentru
IMM-uri, stimuleaza dezvoltarea afacerilor mici prin furnizarea de solutii flexibilie de finantare
prin transformarea in lichiditdti a facturilor aflate in termenul de plata. Deoarece procesul este
automatizat si se deruleaza online, rapid si in mod transparent, decizia de finantare este luata

extrem de repid, uneori in 2 ore iar in maxim 24 de ore clientul incaseazi valoarea creantelor. In

general, valoarea facturilor este mai mica de 10.000 lei si acest serviciu serviciu poate fi accesat de
catre orice companie indiferent de marime, domeniu de activitate si localizare geograficd ceea ce
oferd multe avantaje indeosebi firmelor mici care au nevoie de lichiditati si care accesau greu
factoringul.




FinQ este un startup romanesc care ofera produse financiare de la mai multe banci si
detine o platforma prin intermediul careia se pot compara si alege credite si produse de investitii

exact caalegerea mdrfurilordintr-un supermarket.

SymphoPay este un erminalul inteligent de pldti cu cardul (POS) care faciliteaza
comunicarea dintre comerciant, consumator si banca prin extinderea fundtiilor furnizate de
termi—nalele de plati cu cardul, astfel ca POS-urile vor detecta cardurile folosite si vor face un
istoric, iar clientii vor putea raspunde la cateva intrebdri personalizate in functie de cumpdraturile
efectuate. Astfel, terminalul inteligent de plati faciliteazd comunicarea dintre comerciant,
consumator i banca prin extinderea functiilor furnizate de termi—nalele de plati cu cardul iar POS-
urile detecteaza cardurile folosite, pot face un istoric al tranzadtiilor, iar clientii pot raspunde la
intrebdri personalizate in functie de cumparaturile efectuate. Deci, terminalul de platd devine un
obiect de marketing, spre deosebire de un simplu cititor de carduri cum este perceput in prezent
[4].

iFactor este o solutie inovatoare online de finantare pentru IMM-uri, care reuneste
companiile mici si mijlocii care urmdresc sa gaseascd surse de finantare pentru facturile emise si

neincasate.[5].
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5 IDEI NEOBISNUITE
CARE S-AU TRANSFORMAT
IN AFACERI DE SUCCES

Pentru a transforma un start-up intr-un succes rasundtor, nu ai nevoie doar de putere de
munca, rdbdare si un volum mare de resurse materiale, ci si de viziune. lar uneori viziunea, se
materializeazdinidei ce par, cel putinla primavedere, cat se poate de nebunesti.

Dar pand la urmg, care este diferenta dintre o idee neobisnuita si una profitabila? Niciuna,
asacum nevordemonstra urmatoarele exemple.

1. PETROCK

Ti-ai doritvreodatd un animal de companie care
sd fie usor de ntretinut, ieftin si sd nu-ti manance prea
mult din timpul liber? Ei bine, daca raspunsul este da,
atunci nu esti singur. Gary Dahl este geniul din spatele

"proiectului” PetRock, un produs extrem de simplu de
“creat" (un banut/bucatd) si care i-a adus in buzunare mai mult de 15 milioane de dolari. Ideea a
luat nastere in anul 1975 cand, dupa ce a fost nevoit sa-si asculte prietenii plangandu-se o seara
intreagd de animalele lor de companie, Dahl s-a hotarta sa creeze un inlocuitor: o piatrd ca animal
de companie.

Intreaga nebunie s-a materializat printr-un manual de instruire de 32 de pagini, cu
instructiuni detaliate despre ingrijirea noului nostru prieten (imaginar?). Ba mai mult, datorita
succesului rasunator de care s-a bucurat in anii '70, produsul a fost revitalizatin 2012 si readus pe
piatd pentru afi pusladispozitia noii generatii.

2. CRAIGLIST

Craig Newmark-fondatorul Craiglist

Craiglist nu s-a schimbat din ziua in care a fost
lansat, iar oamenii 1l iubesc pentru simplitatea sa
"urata". In ciuda faptului c3 a fost aspru criticat in trecut

pentru o aparenta lipsd de confidentialitate si sigurantd,
craiglist este mai puternic ca niciodata. Aici este locul unde puteti obtine aproape orice: de lalocuri
de muncd, apartamente, relatii romantice, pana la simplu divertisment pe diferitele forumuri puse
la dispozitia utilizatorilor, toate din intimitatea casei dumneavoastra si prin intermediul unor
simple click-uri.




3. SANTA MAIL - SCRISORI CATRE MOS CRACIUN

Pentru majoritatea dintre noi, Craciunul este
cea mai frumoasa perioada a anului. Este momentul in
care incercam sa fim mai buni, mai rabdatori, cu inimi si
minti mai deschise la magia pe care aproape putemsa o

simtim in aer.
Colinde, zdpada, prdjituri si...inevitabil, Mos Crdciun, barbatul in varsta, va cobori pe hornuri
pentru a ldsa copiilor cadouri sub brad. Ei bine, antreprenorul Byron Reese s-a hotdrat sa
capitalizeze aceasta traditie.

Cum?

Foarte simplu, cumpdrand o casutd postala cat mai aproape de Polul Nord (Alaska) si punand pe
picioare o noud afacere - Santa Mail, prin intermediul cdreia, pentru un pret de 10$, parintii se
asigurau cd copiii lor primeau in Ziua de Crdciun o scrisoare personalizatd de la Mos Crdciun. Reese
a trimis mai bine de 500.000 de scrisori din 2001 si pand in prezent, iar afacerea sa continud sa se
dezvolte, demonstrand cd uneorivisurile potfi de vanzare.

4.ZYNGA

Jocurile virtuale nu mai sunt astazi o noutate.
Putini dintre noi constientizeazd insa cat de multtrebuie
sd investesti Tntr-un anumit joc pentru a avea succes. Si

sa fim seriosi, nu ar fi prima datd cand platim bani buni
pentruaobtine...un nimicin schimb. FarmVille este unul dintre cele mai bune exemple din ultima
vreme. Un jocsimplut, ce poate fiinstalat pe telefon, care este mereu laindeména noastra. Un joca
cdrui jucatori investesc bani reali pentru a cumpdra monede virtuale care pot fi mai departe
investite in bunurivirtuale ce suntfolosite in joc. Nebunie? Poate, dar cel putin este una profitabila,
Zyngainregistrand un proftde 1 miliard de dolaridoarinanul 2011.

5. AER TMBUTELIAT

Nimic nu este mai placut decat sd inspiri adanc
aerul proaspatal muntilor...chiar dacd el vine imbuteliat
si la pret de retail. Ideea apartine unei companii
canadiene numite Vitality Air care ainceput sa vanda aer

s by B
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pentru un 1$/pungd pe Ebay. Ideea nastrusnica s-a
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compania vanzand aer pentru 35%/butelie. Majoritatea cumparatorilor provin din marile centre
industriale ale lumii unde poluarea a depasit cotele normale (Beijing).

ANCOREAZA-TE IN MOTIVATIE!

trebuie sa continui sa mergi Tnainte.”
Albert Einstein

Dacd vd aduceti aminte raspunsul meu la ultimaintrebare din primul numaral revistei Pro
Antreprenor, daca nu, va reamintesc ca am fost intrebat, ce planuri am pentru viitor iar raspunsul
meu la acea vreme a fost cd vreau sa termin cu bine masterul si sd continui cu doctoratul, pentrua
putea urma o carierd ininvatamantul universitar. Ei bine am reusit sa finalizez masterul cu succes si
desigur am fost admis la Timisoara la doctorat. Dar prea putin este important ce am reusit eu, cel
mai important este ce ati reusit voi sau ce veti reusi de acumincolo. Din acest motivm-am gandit ca
arfiindicatsd vorbim putin despre motivatie.

Cu totii avem cel putin un scop in viata si ne dorim cu siguranta sa il atingem si dacd se
poate cu eforturi minime, mai exact, ne dorim sd fim cat mai eficienti. Pentru a putea sa ne atingem
scopul, trebuie sa actionam in acest sens, fiind impinsi de o motivatie, care la unii este mai
puternica iar la altii se manifest cu o intensitate mai redusi. In cazul meu dupa cum ati observat,
unul din scopuri, in acest moment este sd finalizez doctoratul, dar cum pot sa ajung la rezultatul
doritfdrd sd actionezn aceastd privintd? Deci voi face tot posibilul sa finalizez cu succes si sa prezint
infata comisiei teza mea de doctorat. Observam cum scopul meu a devenit obiectivin momentulin
care am luat decizia sa continui cu doctoratul, rezultatul obtinut va putea fi evaluat la finalizare,
respectivinanul 2018.

Tot ce realizdm zilnic se bazeazd pe decizii, diferenta este cd deciziile le luam in prezent iar
rezultatul il evaludm in viitor. Cum nu cunoastem viitorul in totalitate, deciziile pe care le ludm
astazi, in prezent, sunt foarte importante si ne permit s reducem pe cét posibil efectele riscurilor
pe care le vom evalua fn viitor. Atunci dragi colegi studenti trebuie actionat acum n prezent fiind
determinati de o motivatie puternicd pentru a putea savura succesul in viitor. Mai exact dacd acum
estitnsituatia de a renunta la studii deoarece ti se pare cd este foarte greu la examene si ca tu nu vei
reusi si le treci, tin s3-ti dau o veste bund TU POTI SA LE TRECI!! fti lipseste motivatia si aici intervin
tot eu sd-ti sugerez din proprie experientd cd reusind sa-fi finalizezi studiile ti-ai minimizat efectele
riscului de a nu-ti gasi un loc de munca, tu vei avea o experientd educationala mai bogata, deci
sansele sa-ti cladesti un viitor mai bun asa cum numai tu ti-| doresti, sunt mult mai mari, mult mai
repede tivei gasi unlocde muncasiinca unul mai bine platit.

"Viata este ca mersul pe bicicleta. Pentru a-ti mentine echilibrul




Daca citesti acest articol inseamna ca esti student, tu deja faci parte din categoria elitelor,
tot ce mai trebuie sd faci este sa te ancorezi intr-o motivatie puternica, sd strangi din dinti,
prietenii tdi sa nu fie din categoria celor care se multumesc cu putin si sa actionezi eficient pentru
asavura succesul lafinalul anilor de studii, veifi uimit ce bine te vei simtiin varful munteluiiar
cu catacesta este mai abrupt siti se va pareaimposibil de atins, cu atat bucuria ta va fi mai mare. Nu
uita viata este cu urcusuri si coborasuri iar daca acum esti in cadere libera, crede-ma fiti spun din
experienta proprie TU POTI SATERIDICI !!!

Irsai Alexandru

EDUCATIE FINANCIARA...
LA PETROSANI -
IMPRESII DE LA PARTICIPANTI

,Banii constituie libertatea turnatd in moneda”
Erich Maria Remarque

Viata noastd e un joc bazat pe regulile personale, modulin care jucdm si rezultatele jocului
(castig sau pierdere) depinde intocmai de principiile si clauzele aplicate. Unul dintre
instrumentele importante al acestuijoc, il reprezintd , banii".

Fiecare dintre noi ajungem la un moment dat sa ne confruntdm cu o serie de intrebari
legate de acestintrument(banii)simodul de gestiune optimaa lui:

J Cumsd obtinem bani?

J Cum sd contituim propriul plan financiar bazat pe business?

J Care suntelementelefinanciare de care trebuie sa tinem cont?

. Care suntcircuitele financiare si cum sa devenim antreprenori de succes?

Recent am beneficiat de posibilitatea de a obtine raspunsuri plauzibile la aceste
intrebdri, participand la un seminar interactiv de inteligentd financiara, prezentat cu lux de
amanunte de Eusebiu Burcas, fondatorul primului program independent de educatie financiard
din Romania - BurCASH - Managementul Banilor.

Ideea initiala a acestui seminar fiind sustinerea si oferirea antreprenorilor, angajatilor si
tinerilor jucatori de pe piata economica (studentii) o abordare practica si coerenta a relatiilor cu
banii, intelegereainstrumentelorfinanciare sia corelatiilor fluxurilorfinanciare.

Participarea la acest seminar, mi-a oferit oportunitatea de a-mi crea o noua viziune
economico-financiard, de a-mi construi un plan de crestere a proprii inteligente financiare, care
reprezintd pilonul important al vietii noastre si nu in ultimul rand de aintelege modul de gestiune
eficientd a banilor, de economisire si de castig mai mult prin investitii.

Alexandru Ch. Radu spunea ,Banul economisit este de douad ori castigat”, deci tot ce-mi
ramane de facut e sd-mi punctez elementele ,formuluii bundstarii” in vederea constituirii unei
vietifinanciare prospere.

Busuioc Lilia




Burcas este pentru mine un mentor. Il cunosc de multi ani si i-am urmarit evolutia lui in

lumea finantelor. Am participat la multe seminarii de-ale lui sau organizate la Business Days, ma
aflu ca spectator nelipsitlawebinariile lui, i stiu postcardurile, audiobookurile, fi citesc articolele si
de multe orifirevad inregsitrdrile de pe youtube.

Impartasim principii comune, vorbim despre educatie antreprenoriald, despre
independenta financiard, despre investitii, despre cat de important este sa stii sa gestionezi banii.
Pornind de la investitiile in imobiliare, investitiile Tn actiuni si obligatiuni si pand la necesitatea
economisirii si a educarii inclinatiei periculoase spre consum a romanilor, iata doar cateva dintre
subiectele preferate pentru afi studiate si pe care Sebi Burcas le dezvoltd si le prezintd atat de bine
in conferintele lui.

latd deci, de ce atunci cdnd am aflat cd organizeaza la Petrosani o conferintd despre
Educatiafinanciardin colaborare cu BancaTransilvania mi-afacut mare placere sa particip cu o parte
dintre masteranzi.Asa cd iatd-1 in aceasta fotografie cu primul numar al revistei ProAntreprenor.

Pentru noi Sebi este un mentorsi un bun prieten.
Multumim Sebi.

Isac Claudia

CURAJUL
DE A PARTICIPA!

Desfdsuratd pe perioada a trei zile din vacanta de vara, Olimpiada economistilor in
formare, etapa nationald, organizata sub egida Asociatiei Facultatilor de Economie din Romanias-a
tinutin Bucurestiin cadrul Academiei de Studii Economice.Am avut bucuria de afi printre cei 92 de
participanti, reprezentanti ai universitatilor din toata tara, fiind indrumatd de doamna
conf.univ.dr.ec. Isac Claudia. Lasand deoparte demersul stiintific al lucrdrii mele, experienta
participariiafostunainedita.

Olimpiada, la etapa sa nationala este deopotriva prilejul intrecerii celor mai buni dintre cei
buni, darsi cel al socializarii si probabil in mod incredibil pentru ceilalti, prilejde distractie. Desiin
prima zi, tensiunea si emotiile au atins cote maxime, am avut ragazul sa ne odihnim in placute
caldtorii la Palatul ASE, Muzeul National al Satului, ,Dimitrie Gusti” s.a, sisd neimplicdmin discutii
interesante ale domeniuluiiarseara, chiarin camerade cdmin sdne bucuram de o mica petrecere.

Dar bineinteles ca etapa national3 presupune mai mult decat atat. n primul rand fortarea
limitelor la maxim, in speranta obtinerii unor rezultate cat mai bune care sa incununeze o munca
de peste jumatate de an. Cu totii am plecat de acasd increzatori, de cele mai multe ori optimisti,
incercdnd sa ne mentinem moralul sus. Ca de fiecare data, momentul aflarii rezultatelor a starnit
unmozaicde stari peste multimea de studenti.

In cunostintd de cauza inteleq insa cé atat cei ce obtin rezultate foarte bune dar si cei
care primesc doar diplomad de participare, ajung acasa mult mai bogati spiritual si stiintificdecat au
plecat. Si o pot confirma cu certitudine deoarece, desi nu am reusit sa aduc un premiu de la
Bucuresti, am simtit cu adevdrat ca experienta olimpiadelor este una din cele mai frumoase
amintiri pe care le-am dobandit pana acum. Prieteniile legate, cunostintele deosebite capatate,
calatoriile, increderea in sine, spiritul competitiv dar si dezamdgirile, obstacolele, munca

Ane A

anevoioasd md determinad sifiindrum si pe ceilalti catre drumul participarii la olimpiade sila multe

alte activitati de acestfel.

Verebcean Romica




GANDURI
DE VIITOR !

Sunt genul de persoand careia intotdeauna i-a placut sa se informeze si sd citeasca. Am
absolvit studiile de licentd in specializarea Economia Comertului Turismului si Serviciilor si
masterul in Managementul Strategic al Afacerilor in cadrul Facultatii de Stiinte a Universitatii din
Petrosani.

Nu ma gandisem neaparat la continuarea studiilor pand nu am stat de vorba cu prof.
univ.dr.ing. llias Nicolae care mi-a ardtat o parte frumoasa a vietii academice si care de asemenea
mi-a amintit cat de importantd e Tnvatarea continud pe tot parcursul vietii si ¢d aceasta nu se
termind practic niciodatd. Asa cd m-am hotarat sa fac si pasul acesta, avand in vedere ca ma atrage
mediul academicsi o posibila carierain acest domeniu mi-arface deosebita placere.

Dupd numeroase discutii si diverse acumulari de informatii, am ajuns la Universitatea
Lucian Blaga din Sibiu unde m-am intélnit cu viitorul meu coordonator de doctorat prof. univ. dr.
Mihai Aristotel Ungureanu, un om desavarsit si cu renume in mediul academic din domeniul
finantelor. M-a surprins modul acestuia de lucru indreptat spre doctoranzi, venind in sprijinul
acestorain demersul lor de cercetatori. Pana la urmad a face un doctoratinseamnd a face cercetare. 0
cercetare pe 0 anumita temd, care dupa 3 ani se va numi teza de doctorat si va fi sustinuta public cu
scopul de afinaliza toate etapele cercetarii, dovedind meritul doctorandului de a fi numit Doctor in
domeniulales.

Astfel m-am apucat sa imi fac dosarul cu toate actele necesare admiterii precum si sa incep
scrierea proiectului de admitere care trebuia sa prezinte o directie a viitoarei cercetdri ce avea sa
nceapa in urma inscrierii la doctorat. Dupa ce m-am razgandit de vreo 3 ori cu privire la alegerea
temei, m-am hotdratin final sa ma axez pe Perspective si tehnici de investitii pe piata de capital. Cu
toate emotiile mele, am reusit sd intru pe un loc bugetat si in acelasi timp si cu bursd de doctorat la
Universitatea Lucian Blaga din Sibiu. Lucrul acesta a insemnat mult pentru mine si astfel mi-am dat
seama ce mult Tnseamnd autorealizarea Tn evolutia mea ca persoana si ca cercetator pe perioada
celor3anide desfasurare adoctoratului.

Pe langa faptul ca in decursul celor 3 ani trebuie finalizatd teza de doctorat, doctorandul
trebuie de asemenea sa publice articole in reviste nationale si internationale, sa participe la
conferinte precum si sa se implice in diverse activitdti academice cu scopul de a-si dezvolta
cercetareainacelasi timp.

Astfel md aflu deja n semestrul al doilea al anului I, promovand cele 4 examene cu
calificativul foarte bine, continuand sa invat in fiecare zi tot mai mult atatacademic catsiin viata.

Sper ca randurile de mai sus sa ofere o perspectiva placutd asupra continudrii studiilor
dupd masterat. Sunt de parere cd trebuie sa invatam permanent, sa devenim intotdeauna mai buni
in ceea ce facem, pentru cd doar dupad ce noi am invatat, putem safi ridicam si pe cei din jurul nostru
siastfel sa contribuim la construirea unei lumi maifrumoase.

Dobre Alexandru-Cristian
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Pentrua putearealiza bund prezentare consider ca trebuie sd incep cu perioadafin care am
urmat Scoala Comerciala Petrosani, cu mai multtimp in urma. Acolo am invdtat primii pasiin afii o
persoand dinamicd, amabild si cu spirit de echipd. Au urmat cativa ani dupa absolvirea acesteia, ani
n care am devenit mama si m-am ocupat de cresterea copilului si in paralel am lucrat in comert.
Domeniul economic m-a atras de la inceput, am simtit ca pot mai mult si am decis sd ma tnscriu la
facultate. Am urmat cursurile la Facutatea de Stiinte, domeniul Administrarea Afacerilor si cu
sprijinul familiei am reusit sa devin licentiatd. Erau si persoane care imi spuneau ¢ e cam tarziu la
varsta mea s mai studiez, pentru ca mari sanse nu am, eu m-am incapatanat si am urmat si un
master precum i postuniversitara pentru modulul Psihopedagogic.

Am intalnit oameni extraordinari, m-am dezvoltat ca persoana, iar perioada studiilor a fost
una care mi-a schimbat viziunea. Printre realizarile deosebite din timpul studiilor a fost
participarea la evenimentul Business Days atat la Timisoara cat si la Cluj-Napoca. Evenimentul imi
era cunoscut de la cursurile de antreprenoriat, dar faptul ca ma aflam acolo era o sansa
extraordinard pentru ca ma aflam printre oameni de la care puteam sa invat despre cum sé devii un
omde succes.

Mi-a placut intotdeauna competitia si sunt o persoana dispusd sa munceasca pentru a
castiga, de aceea cand mi s-a oferit sansa sa fac parte din echipa Come True pentru a participala un
concursinitiatde Junior AchivementRomania nu am stat pe ganduri. Coordonata de lector univ. dr.
ec. Alina Nitescu echipa noastra a gasit o idee de afacere, anume un burete de menaj care sa
eficientizeze si sd optimizeze aceastd activitate. Am lucrat, ne-am sfatuit siin cele din urma am luat
premiul pentru cel mai bun plan de afacere.

in vara anului 2015 am decis s3 particip la
examenul de titularizare in Tnvdtdmant pentru un
post de profesorla tanarul liceu "Retezat" din Uricani.
Am inceput un drum dificil ca profesor debutant, dar
] fiindca sunt o persoana ambitioasa, nu renunt usor.
N Implicareameaadepdsitincd delainceputactivitatea
de predare-invatare, un exemplu fiind coordonarea unui numar de patru elevi la Simpozionul
Student. Stiintd. Societate organizat de Universitatea din Petrosani, unde 2 dintre elevii mei au
obtinut Mentiune. M-am simtit foarte bine atunci cand presedintele comisiei i-a felicitat pe elevii
de liceu pentru cd s-au descurcat la fel de bine ca si studentii. Sunt méandrd de elevii mei si sunt
convinsd cd multi dintre ei vor urma cursurile Facultatii din Petrosani avand exemple pozitive in
minesifnalti studenti, fosti absolventiai liceului.

Serbanoiu Felicia




